PROGRAMA DE FORMACION VIRTUAL EN

GESTION ESTRATEGICA DEL EMPRENDIMIENTO

E-learning, con mddulos asincronicos vy talleres sincroénicos virtuales por plataforma zoom

La plataforma se encuentra hospedada en un dominio de la Fundacion FAUTAPO

Metodoldgicamente, el grupo maximo puede abarcar 200 personas.

Para los talleres zoom, se tiene una cuenta de horario ilimitado y con una capacidad de hasta
500 participantes

FAUTAPO cuenta con registro ante el SENAPI por el Programa de Formacién Virtual para
Emprendedores

Se cuenta con mas de 2500 participantes a la fecha.

Los cursantes aprobados son certificados por el Programa, con acreditacién con carga horaria
de 100 hrs.

1. Construccion y validacién del modelo de negocio.

2. Planificacion estratégica organizacional y de marketing.
3. Estructuracién de procesos y tareas operativas.

4. Evaluacién financiera del emprendimiento.

5. Consolidacion del plan de negocio.

De 8 a 12 semanas, segun el grado intensivo que se aplique al proceso formativo



Semana 1-2 CONSOLIDACION DE GRUPQOS

Semana 3: NIVELACION

Semana 4: CONSTRUCCION Y VALIDACION DEL MODELO DE NEGOCIO

Semana 5-6: PLANIFICACION ESTRATEGICA ORGANIZACIONAL Y DE MARKETING
Semana 7: ESTRUCTURACION DE PROCESOS Y TAREAS OPERATIVAS

Semana 8: EVALUACION FINANCIERA DEL EMPRENDIMIENTO

Semana 9: CONSOLIDACION DEL PLAN DE NEGOCIO

Semana 10: CALIFICACION DE ACTIVIDADES

Semana 11: PROCESO DE CERTIFICACION

Semana 12: ENVIO DE CERTIFICADOS

Beneficios extra

FAUTAPO

EDUCACION PARA
EL DESARROLLO

Durante la etapa formativa, el participante elabora un plan de negocio, que cumple con las
directrices solicitadas por el BDP para acceder a créditos productivos con tazas
preferenciales, por lo que este documento es aprobado por la validacion que otorga el
banco a nuestro proceso formativo.



CONTENIDO DEL PROGRAMA DE FORMACION VIRTUAL

FAUTAPO

EDUCACION PARA
EL DESARROLLO

Mddulo 1:

| Bienvenidos |
Empieza la
aventura

¢Qué es emprender?

Fases para emprender

Formas y cualidades para emprender

Mitos en el emprendimiento - La idea innovadora

No tengo experiencia - No tengo dinero

Emprender es para jévenes - El producto se vende solo

¢Qué estas haciendo?

Si tener éxito estuviera garantizado. ¢ Qué harias?

Importancia de los habitos en el emprendedor

Creatividad en el emprender

Técnica de creatividad 1

Técnica de creatividad 2

Innovacion para emprender

Médulo 2:
¢Construcciony
validacion del
modelo de
negocio

Bienvenida

Dejando la gestion tradicional

Lean Startup

Los cinco principios Lean Startup

Construye, mide y aprende

Contabiliza innovacion

Modelo Osterwalder

Los nueve madulos

¢Cémo empiezo con la creacién de mi lienzo Canvas?

éPor qué empezar por los clientes?

Diferencia entre cliente y usuario

Definiendo nuestro segmento

¢Por qué el cliente deberia escogerme?

¢Por qué competir con valor y no con el precio?

¢Qué son los canales?

Tipos de canales

Construye una relacién

Comunicacion: La clave para mantener clientes fidelizados

éPor qué estan pagando mis clientes?

éPor qué tu negocio deberia tener mas de una fuente de ingreso?

La tendencia de pagos a través de medios digitales

Recursos clave que te permiten generar valor

La asociatividad: Suma de esfuerzos clave en emprendimiento




FAUTAPO
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Mddulo 3:
¢Cémo
materializar mi
idea de negocio?

Mapa de empatia

Ishikawa

Lean Canvas

Disefio de experimento

Disefio de la entrevista

Productos

Software

Servicios

¢Qué aprendi de mi experimento?

Métricas

Mapa de valor

A pivotear

MVP de baja, mediana vy alta fidelidad

Producto final

Mddulo 4.1:
Despegando mi
emprendimiento

I

Marco Estratégico

Importancia de la direccién estratégica en una empresa

éCudl es la razén de ser de tu emprendimiento?

Misién y propésito de tu emprendimiento

Visualizandonos en 5 afios

¢Cémo definir la vision de tu emprendimiento?

Diferencia entre misidn y vision empresarial

¢Por qué son importantes los valores del emprendimiento?

Conoce la misién, vision y valores de una compaiiia exitosa

Anilisis interno y externo de tu emprendimiento

¢Coémo hacer el analisis DAFO de tu emprendimiento?

Dafo: Caso de éxito

¢Cudl es el atributo que te hace mds competitivo?

Ventajas competitivas de marcas exitosas

éPor qué solo logras ejecutar el 20% de tu estrategia?

Tips para elaborar tu mapa estratégico

Cuadro de Mando Integral, paso a paso

Ejemplo de una correcta implantacion

Mddulo 4.2:
Despegando mi

Mercado, estrategias de marketing y organizacion del talento

Analisis del cliente

Atencidn al cliente

Analisis de la demanda

Ventajas frente a la competencia

¢Laimportancia de analizar a la competencia de nuestro producto o servicio?

Ventaja competitiva




FAUTAPO

emprendimiento

EDUCACION PARA

Estrategia de Marketing Mix EL DESARROLLO

Marketing Digital

¢Cémo organizamos el talento humano en nuestro emprendimiento o empresa?
Definicion, tipos de organigramas, niveles de jerarquia

Manual de funciones

Procesos Productivos

Definicion de produccién y elementos

Importancia del control de procesos

Modulo 5.1:

¢Cémo se construye una tabla de procesos?

Despegando mi

¢Qué es un diagrama de flujo?

emprendimiento

Construccion de los diagramas

Tipos de diagrama

Simbologia

Qué es un layout y su importancia

Criterios para construir un layout

Plan de Implantacion

Maddulo 5.2:

TCO la herramienta perfecta para la planificacién de iniciativas

Despegando mi
emprendimiento

Disefiando un tablero de Control Operativo

¢Quieres para planificar y programar tareas?

A poner en marcha lo aprendido

Maddulo 6.1:

Costos y Finanzas

¢Cémo puedo

Importancia de los costos en la empresa

obtener

¢Qué costos encuentras en tu empresa?

financiamiento para
mi emprendimiento?

¢Cémo fijamos el precio de nuestro producto o servicio?

Proyectemos los ingresos de la empresa

Fuentes de Financiamiento (BDP)

Médulo 6.2:

éQué son las fuentes de financiamiento?

¢Cémo puedo
obtener

¢Qué tipos de recursos financieros existen para mi empresa?

financiamiento

Las fuentes de financiacidn clasicas




para mi
emprendimiento?

FAUTAPO

EDUCACION PARA
EL DESARROLLO

Fuentes de financiacion contemporaneas

Costo de financiacidn y algunas consideraciones importantes

Maodulo 7: Pitch
Elevator

Pitch Elevator

Tipos de Pitch

Elementos de un pitch exitoso

Herramientas de impacto

Directo al éxito




